Export & Neue Markte
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Der neue Geschaftsfiihrer von PEM Buildings, Mag. Thomas
Ennsberger, iiber neue Markte, gute Baukonjunktur in Oster-
reich und Deutschland und das Megathema Sanierung von

Industriehallen.

B PEM sucht immer nach neuen Mirk-
ten, wie sieht aktuell die Marktlage
aus?

Wir haben unsere Niederlassungen in Oster-

reich, Deutschland, Ungarn, Slowakei, Ru-

maénien, Ukraine und Polen, bauen aber auch
iiberall dort, wenn es um unser Kerngeschift
geht, ndmlich den Bau von Hallen mit Tra-
gewerken aus Stahl und die Sanierung von
Industrie- und Gewerbeobjekten. Wir hatten
schon Baustellen in Grofbritannien, Ka-
sachstan, derzeit auch in Russland. Oft gehen
wir auch mit den heimischen Kunden in
diese Mérkte mit. Unsere Kernkompetenz ist
das Engineering, also die Planung und die

Statik. Das Material kénnen wir am lokalen

Markt zukaufen, damit haben wir eine gute

Kostenstruktur.

B Wie sieht es mit Konkurrenzproduk-
ten jenseits des Stahls aus — Beton oder
Holz?

In Osterreich hat Holz eine gewisse Stirkung

seiner Marktposition erreicht, doch sehen

wir diese Entwicklung gelassen, meines Er-
achtens handelt es sich um einen temporéren

Trend, der sich auch wieder legen wird. Stahl

ist und bleibt die dauerhafteste Losung beim

Bau von Industriegebduden. Unsere Stahl-

bauten sind am neuesten Stand der Technik,

flexibel in der Verwendung und unschlagbar
bei der Geschwindigkeit der Errichtung. Wir
setzen dabei auf die von unserer Mutter Ze-
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mann selbst entwickelten Wellenstegtréager,
die grofie Spannweiten bei leichter Kon-
struktion ermoglichen. Dadurch sparen wir
Gewicht und Material und das schlégt sich
bei der guten Kostenstruktur wieder zu Bu-
che.

B PEM Buildings investierte viel in den
Osten, hat dort eigene Niederlassun-
gen. Wie entwickelt sich der Ost-
markt?

Bis 2009 machten wir in diesen Mérkten

rund 30 Prozent Umsatz, das Geschift ist in

den letzten Jahren eingebrochen. Vor allem
die Ukraine und Ruménien liegen am Boden.

Es gibt dort eine klassische Kreditklemme

bzw. die politischen Umstinde erschweren

Investitionsentscheidungen. Doch meiner

Meinung nach ist in den meisten dieser

Mirkte die Talsohle erreicht und wir bemer-

ken in einigen Léndern schon ein leichtes

Konjunkturliifter]l. Wir blieben und bleiben

in den Ostlédndern, denn wir haben einen lan-

gen Atem und glauben, dass es mittelfristig
wieder interessante Mirkte werden.

M Thre derzeit interessantesten Markte
sind Osterreich und Deutschland. Wie
schaut die derzeitige Auftragslage aus?

Im ersten Halbjahr 2013 gab es — nicht zu-

letzt durch den harten und langen Winter —

ein wenig Zuriickhaltung. Mitte 2013 hinge-
gen zog der Markt enorm an, vor allem in
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Mag. Thomas Ennsberger, 47, ist seit 1995 in
der Branche, seit 2003 bei PEM Buildings, wo er
2007 die Leitung von PEM in Landshut iiber-
nahm. Im Winter 2013 folgte er Mag. Wolfgang
Hochgatterer nach, der in Pension ging.

Osterreich und Deutschland. 2014, das kann
man jetzt schon sagen, wird ein sehr gutes
Jahr fiir uns. Dazu kommt das boomende Sa-
nierungsgeschaft, auf das wir uns speziali-
siert haben und das wir derzeit puschen. Das
konnen nur wenige und die Nachfrage zieht
stark an. Die Abteilung Sanierung hat im
letzten Jahr ihren Umsatz verdreifacht und
das wollen wir nochmals verdoppeln. Wir
stocken bestehende Gebdude sogar wihrend
des laufenden Betriebes auf, das heift kein
Ausfall bei der Produktion. Wenn man un-
sere Hallen wartet und saniert, halten sie eine
Ewigkeit. Das zeigen alleine schon die rund
3.000 Hallen, die wir in den letzten 35 Jahren
errichtet haben. <




